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Biltse Sport Federatie (BSF)

Workshop Sponsoring

dinsdag 4 november 2025
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Even voorstellen

• linkedin.com/in/petervanbaak
• Bestuurslid Commerciële Zaken 

Squash Bond Nederland
• Mede-oprichter

• Ondersteuning geboden aan > 1.000 
verenigingen, stichtingen en sociale instellingen

logo

https://www.sponsorvisie.nl/
https://site.obligatieplan.nl/site
https://site.crowdfundingvoorclubs.nl/site


3

Wie hebben 
we in de zaal?
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Inhoud
• Sponsoring bij lokale organisaties

Er moet iets gebeuren voordat er iets gebeurt

• Een nieuwe benadering

Je gaat het pas zien als je het door hebt



Hoe werkt het?
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Informatie achteraf, doe mee, kom in actie!

De presentatie en 
overige informatie
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Sponsoring bij lokale 
organisaties

Soms moet er 

iets gebeuren 

voordat er iets 

gebeurt

Johan Cruijff



Wat hebben jullie sponsors te bieden?

Jullie aanbod
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Golden circles
Simon Sinek
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Sponsoren, 
waarom eigenlijk?

• Goodwill

Betrokkenheid, MBO

• Commercie

Naamsbekendheid, sales, relatiemarketing

• Imago

Zichzelf onderscheiden

• Participatie

Zelf deelnemen of ervaren
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Welk verschil kan 
sponsoring maken?

• Goodwill

Bijv. nieuwe materialen/extra voorstelling & aandacht/waardering

• Commercie

Bijv. ledenactie, contact met andere sponsors

• Imago

Bijv. help de sponsor communiceren 

• Participatie

Bijv. lidmaatschap, teambuilding, 
relatie-event
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Sponsortrend
• Waarom is het makkelijker om een 

sponsor voor een team te krijgen dan 
een sponsor voor de club?

Zorg dat de sponsor merkt dat hij/zij verschil 
maakt!

Voorbeelden:

• Gerichte sponsoring

• Crowdfunding



Andere benadering

• Commercieel: Creëer kansen.

• Gunnen: Laat je sponsor een concreet verschil maken
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Zorg dat een sponsor verschil maakt
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“We zijn gestopt met 
sponsorwerving. 

We focussen ons volledig 
op de tevredenheid van 

onze bestaande sponsors 
en realiseren daardoor de 

gewenste groei.”

John Bes, directeur Almere City



5 tips voor een beter sponsorbeleid

• Stuur sponsors begin van het jaar een bericht dat zij voor eigen 
communicatie kunnen gebruiken

• Zorg dat jouw organisatie zichtbaar is bij de sponsor

• Breng sponsors met elkaar in contact

• Help de sponsor communiceren (check de website)

• Activeer de relatie en evalueer jaarlijks
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Verras je sponsors
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Sponsoring van oudsher

• Sponsoring is een kwestie van gunnen

• Weinig direct resultaat uit sponsoring

• Actie = reactie, maar sponsoring is passief 

• Geen sponsorbudget, wel advertentiebudget 
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Lokale sponsoring biedt kansen

Sponsoring is interessant:

• Lokale doelgroep

• Specifieke doelgroep

• Veel interactie

• Langdurig en direct contact
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De verandering

Je gaat het pas 

zien als je het 

door hebt

Johan Cruijff
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“Ik heb een goed idee!”

Wees creatief! 
Zie: Sponsorplekken 

https://sponsorvisie.nl/aandachtstip-sponsorman-slimme-sponsorplekken/


Het sponsorgesprek:

Stap 1
• Wat is je verhaal?
• Wie ga je benaderen?
• Wat is je insteek?
• Wanneer benader je? 

Benader gericht en op een logisch moment

Stap 2
• Achterhaal de wensen van de sponsor
• Blijf doorvragen

Stap 3
• Maak voorstel concreet (durf klein te beginnen)
• Toon de kans die je vereniging biedt
• Maak sponsoring actief
• Vraag om een ‘call-to-action’



CRM en de salesfunnel

100

33
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?

Tijd en energie

Tijd en energie

Tijd en energie

Tijd en energie

Tijd en energie

Tip: Sponsit.nl



5-minuten opdracht: 
Waar vind je sponsors?

• Voor wie zijn jullie leden de doelgroep?
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Sponsorbronnen
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Ledenbestand
• Inschrijfformulier
• Member-get-sponsor (zie: voorbeeld)
• LinkedIn (Download LinkedIn-analyse tool) 

Waar gaat het goed?
• Supermarkt
• Tuincentrum/bouwmarkt
• Hardloopwinkel 
• Sportviswinkel
• Huiswerkbegeleiding/E-learning
• Zonwering
• Aannemer/schilder/loodgieter
• Kaashandel/Slagerij/Bakkerij/Viswinkel
• Verduurzaming
• (Elektrische) fietsen
• Deelconcepten (deelauto’s/fietsen)
• CV-installaties/Airconditioning
• ICT
• Online verkoop

• Leveranciers
• Bekijk de crediteurenadministratie 

(Zet openstaande facturen deels om in sponsoring)
• Breid je assortiment/aanbod uit

• Adverteerders
• Voor wie zijn jouw leden de doelgroep
• Bekijk de brievenbus: folders en lokale krant
• Bekijk driehoeksborden/abri’s

• Directe omgeving 
• Wat zit er in de buurt?
• Ondernemersvereniging
• Afkijken! Sponsors bij andere clubs

• Oud-sponsors

https://sponsorvisie.nl/toolkittip-member-get-sponsor-actie/
https://drive.google.com/file/d/1G5vpnKJ4WmiDuTOsP9So_zcPfduplMwn/view?usp=sharing
https://drive.google.com/file/d/1G5vpnKJ4WmiDuTOsP9So_zcPfduplMwn/view?usp=sharing
https://drive.google.com/file/d/1G5vpnKJ4WmiDuTOsP9So_zcPfduplMwn/view?usp=sharing
https://drive.google.com/file/d/1G5vpnKJ4WmiDuTOsP9So_zcPfduplMwn/view?usp=sharing
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Sponsoring bij lokale 
organisaties

Soms moet er 

iets gebeuren 

voordat er iets 

gebeurt

Johan Cruijff



Donaties en 
crowdfunding
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Zonder doel 

kun je niet 

scoren

Johan Cruijff



Mogelijkheden voor 
donaties

• Losse donaties

• De "Club van 100", vaste donateurs 
of "Vrienden van“

• Periodieke gift

Alle info is via deze link terug te vinden.

https://sponsorvisie.nl/mogelijkheden-voor-donaties-als-bron-van-inkomen/


De periodieke gift
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• Geen notariële akte nodig
• Geen schenkingsdrempel
• Minimaal 5 jaar
• Een vast bedrag per jaar
• 25% extra aftrek bij gift aan 

culturele ANBI’s

Klik hier voor meer info op de site 
van de belastingdienst

https://www.belastingdienst.nl/wps/wcm/connect/bldcontentnl/belastingdienst/prive/relatie_familie_en_gezondheid/schenken/giften_aan_goede_doelen/anbi_vereniging_sbbi/anbi_vereniging_en_steunstichting_sbbi
https://www.belastingdienst.nl/wps/wcm/connect/bldcontentnl/belastingdienst/prive/inkomstenbelasting/aftrekposten/persoonsgebonden-aftrek/giften_aan_goede_doelen/periodieke_en_gewone_giften/voorwaarden_aftrek_periodieke_giften/
https://www.belastingdienst.nl/wps/wcm/connect/bldcontentnl/belastingdienst/prive/inkomstenbelasting/aftrekposten/persoonsgebonden-aftrek/giften_aan_goede_doelen/periodieke_en_gewone_giften/voorwaarden_aftrek_periodieke_giften/


Tips voor jouw vriendenclub

Tips: 

• Periodieke gift

De club van EUR 100,- kost dan netto maar EUR 60,-! 
(bij culturele ANBI’s zelfs maar  EUR 50,-)

• Laat deelnemers kiezen hoe het geld besteed wordt (stemmen)

• Vraag alle leden die opzeggen om lid te worden van de Club van 100

• Werf via een crowdfundingcampagne
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https://crowdfundingvoorclubs.nl/melkhuisje/goal/view/club-van-100 

Voorbeeld:
https://crowdfundingvoorclubs.nl/demo/goal/view/club-van-100

https://www.belastingdienst.nl/wps/wcm/connect/bldcontentnl/belastingdienst/prive/relatie_familie_en_gezondheid/schenken/giften_aan_goede_doelen/anbi_vereniging_sbbi/anbi_vereniging_en_steunstichting_sbbi
https://crowdfundingvoorclubs.nl/demo/goal/view/club-van-100
https://crowdfundingvoorclubs.nl/demo/goal/view/club-van-100
https://crowdfundingvoorclubs.nl/demo/goal/view/club-van-100
https://crowdfundingvoorclubs.nl/demo/goal/view/club-van-100
https://crowdfundingvoorclubs.nl/demo/goal/view/club-van-100
https://crowdfundingvoorclubs.nl/demo/goal/view/club-van-100
https://crowdfundingvoorclubs.nl/demo/goal/view/club-van-100
https://crowdfundingvoorclubs.nl/demo/goal/view/club-van-100
https://crowdfundingvoorclubs.nl/demo/goal/view/club-van-100
https://crowdfundingvoorclubs.nl/demo/goal/view/club-van-100


Mogelijkheden voor 
donaties

• Losse donaties

• De "Club van 100", vaste donateurs 
of "Vrienden van“

• Periodieke gift

• Testament en legaat

• Crowdfunding

Alle info is via deze link terug te vinden.

https://sponsorvisie.nl/mogelijkheden-voor-donaties-als-bron-van-inkomen/
https://www.volkskrant.nl/economie/babyboomers-laten-honderden-miljarden-aan-erfenissen-na-en-de-ongelijkheid-is-al-zo-groot~bbcd564f0/?referrer=https://www.google.com/&referrer=https://sponsorvisie.nl/


Plan van aanpak

31



Kant-en-klare plannen

32 Klik hier voor diverse voorbeeldplannen

https://site.crowdfundingvoorclubs.nl/site/voorbeelden/


Tip: Obligaties

1. Oplossing
Alternatief voor of aanvulling op financiering bij de bank

2. Vrijheid
Zelf de voorwaarden bepalen.
Geen beperkingen, verpanding of zekerheden.

3. Samen mogelijk maken
Het is geweldig om samen een club verder te helpen

4. Rendement voor deelnemers
Sociaal resultaat en eventueel nog een rente op de lening

5. Goedkoper
Leden willen club helpen. 

Interessante optie:
- Combinatie met jaarlijkse schenking (periodieke gift)
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Hoe werkt het?
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€ 1.000,- lening

€ 37,- schenking

leden

annuïtaire aflossing

organisatie

`4% rente

€ 14,- belastingvoordeel



Hoe werkt het?
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Na 10 jaar

€ 1.000,- lening

€ 370,- aan schenking

€ 1.000,- aflossing

€ 233,- rente

€ 140,- belastingvoordeel

Totaal uitgeleend: € 1.000,-
Retour ontvangen € 1.003,-

Rendement: 0,1% 

Totale kosten obligatie: € 863,-

Besparing per obligatie t.o.v. 
reguliere lening: € 430,-

Bij een lening van
€ 100.000,- is de 
totale besparing

€ 43.000,-

Ten opzichte van 
lenen bij de bank 
tegen 5% rente

leden organisatie



Voorbeelden obligaties

T.H.C. Hurley:

Blaashal EUR 466.000,-

HC Derby:

Herfinanciering EUR 100.000,-

Wijkpaleis:

Aankoop gebouw:  EUR 669.250,-

TV Cromwijck: 

Padelbaan: EUR 85.500,-

Sporting Martinus

Clubhuis: EUR 558.000,-

36
Meer info? www.obligatieplan.nl

http://www.obligatieplan.nl/


Tip: Grote Clubactie

• Nu ook met online loten verkoop

• Minder administratie en gemiddeld hogere opbrengsten

Mooie voorbeelden:

Sportclub HLC (EUR 8.000,-) Blackgospelkoor Miracles (EUR 800,-)
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https://www.clubactie.nl/online-
lotenverkoop-biedt-uitkomst/

https://youtu.be/Fr9fmC_s8mY

www.clubactie.nl

https://www.clubactie.nl/online-lotenverkoop-biedt-uitkomst/
https://www.clubactie.nl/online-lotenverkoop-biedt-uitkomst/
https://www.clubactie.nl/online-lotenverkoop-biedt-uitkomst/
https://www.clubactie.nl/online-lotenverkoop-biedt-uitkomst/
https://www.clubactie.nl/online-lotenverkoop-biedt-uitkomst/
https://www.clubactie.nl/online-lotenverkoop-biedt-uitkomst/
https://www.clubactie.nl/online-lotenverkoop-biedt-uitkomst/
https://youtu.be/Fr9fmC_s8mY
https://www.clubactie.nl/
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Bedankt voor 
je aandacht

Contactgegevens:
Tel: 06-41942715
Linkedin: linkedin.com/in/petervanbaak
E-mail: petervanbaak@sponsorvisie.nl


	Dia 1
	Dia 2
	Dia 3: Wie hebben we in de zaal?
	Dia 4: Inhoud
	Dia 5: Hoe werkt het?
	Dia 6: Sponsoring bij lokale organisaties
	Dia 7
	Dia 8
	Dia 9: Sponsoren, waarom eigenlijk?
	Dia 10: Welk verschil kan sponsoring maken?
	Dia 11: Sponsortrend
	Dia 12: Andere benadering
	Dia 13
	Dia 14: 5 tips voor een beter sponsorbeleid
	Dia 15: Verras je sponsors
	Dia 16: Sponsoring van oudsher
	Dia 17
	Dia 18: Lokale sponsoring biedt kansen
	Dia 19: De verandering
	Dia 20: “Ik heb een goed idee!”
	Dia 21: Het sponsorgesprek:
	Dia 22
	Dia 23: 5-minuten opdracht:  Waar vind je sponsors?
	Dia 24: Sponsorbronnen
	Dia 25: Sponsoring bij lokale organisaties
	Dia 26: Donaties en crowdfunding
	Dia 27: Mogelijkheden voor donaties
	Dia 28: De periodieke gift
	Dia 29: Tips voor jouw vriendenclub
	Dia 30: Mogelijkheden voor donaties
	Dia 31: Plan van aanpak
	Dia 32: Kant-en-klare plannen
	Dia 33: Tip: Obligaties
	Dia 34: Hoe werkt het?
	Dia 35: Hoe werkt het?
	Dia 36: Voorbeelden obligaties
	Dia 37: Tip: Grote Clubactie
	Dia 38
	Dia 39: Bedankt voor je aandacht

